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Resumen

Profesional con gran capacidad de liderazgo y empatía, experiencia en temas Comerciales y de Marketing. Exitoso desarrollo de estas áreas en empresas líderes  ligadas a la banca. Formación de equipos de venta a nivel nacional. Desarrollo e implementación de alianzas estratégicas y negociaciones institucionales.

Alto nivel de creatividad en el desarrollo de productos y servicios, alta experiencia en capacitación, Administración, liderazgos y desarrollo personal.

Alta experiencia en Administración y desarrollo de negocio ligado a convenio descuento por planilla. Conocimiento de todos los competidores ligado a este producto en la Banca.
Áreas de interés: relaciones interpersonales, desarrollo humano, formación y liderazgo de equipos, investigación de Mercado y ejecución-control de planes de trabajo. 
Experiencia Profesional

BANCO SCOTIABANK   2013 a la fecha
Me desempeño como supervisor  Sur teniendo a cargo 14 Sucursales, con más de 60 ejecutivos.

Dentro de mis funciones principales es controlar los resultados de la venta, contratar Ejecutivos, Capacitar, definir estrategia comercial para aumentar la Venta

2011 _ 2013 
En la Actualidad me dedico como bróker, desarrollo de negocio para  ( Coopeuch y Consorcio ), procesos de reclutamiento de Fuerza de Ventas y Asesoría de Negocio Cooperativa CooperUnión.  

BANCO CREDICHILE  2009  al 2011
Supervisor de venta, desarrollo de negocio, alianza con empresas del rubro Publico y Privado para realizar convenio por descuento por planilla para el Banco Credichile. Convenios llevado Tur bus.
Durante este periodo trabaje para una empresa Consultora, Realizando una investigación de Mercado sobre las cajas pagadoras en Chile.
BANCO DEL DESARROLLO (Recourse). 2007 –2008 

Supervisaba el trabajo del grupos de Ventas de 25 ejecutivo. La principal función era el Desarrollo del negocio traer empresas para ofrecer el Servicio “Banca Familia” Coordinar los procesos de evaluación y descuento por planilla. Principales convenios llevados Transantiago.
Participé en tema de capacitación para Supervisores a nivel Nacional.

BANCO FALABELLA (Recourse). 2006 –2007 

Supervisor de un grupo de  Ventas . La principal función era el Desarrollo del negocio traer empresas para ofrecer el Servicio, y conformar una Fuerza de Venta. Principales convenio llevado al Banco Empresas Carrozzi, Ministerio de Educación. 
EMPRESA COOPEUCH
Cargos:

Agente de Oficina (2002 - 2006)
Desarrollar nuevos negocios, supervisar el cumplimiento de las normas y procedimientos. 

Logro: llevar una oficina con baja colocación a la mejor de la Región metropolitana  

Jefe de Ventas  Nacional  (1997- 2001)
Entregar propuestas comerciales para los Gerentes Regionales para la toma de decisiones.

Investigación de mercado para la apertura de sucursales.

Capacitación a toda la fuerza de ventas país, con los nuevos modelos de venta. 

Supervisar la venta a nivel País 

Administrador del Gimnasio SACK en Argentina (Bariloche)  (1993- 1997).
Encargado de administrar todas las actividades del Gimnasio que atendía a más de 250 personas diarias.

Entrenamiento al equipo de Futbol y de Basquetbol de Bariloche.

Escuela de Judo de Bariloche.

Aptitudes personales y

Profesionales

Responsabilidad, eficiencia, madurez y compromiso. Con habilidad para relacionarse y coordinar a diferentes personas, grupos e instituciones. Muy competente en la ejecución y dirección de proyectos. 

Proactiva, dinámica, y con carácter de liderazgo.
Antecedentes Académicos

Estudios Superiores

UNIVERSIDAD DE LOS LAGOS

Ingeniería de Ejecución en Administración de Empresas (2002-2005)  En proceso de titulación.

UNIVERSIDAD CATÓLICA CARDENAL SILVA HENRÍQUEZ

Profesor de Educación Física Titulado (1985-1991)

Estudios Medio

LICEO Nº 7, ÑUÑOA (1980 – 1984)

Antecedentes personales

Casado, 47 años, dos hijos Alex y Nataly. 
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